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ARAGON:

Pamplona
Eagraiio
Zaragoza
Toledo
Badajoz
Albacete
EXTREMADURA:

Confederacion de Empresarios de Aragéon
Avda. Ranillas, 20. 50015 Zaragoza

Tel.: 976 460 066

Jorge Alonso

e-mail: joalonso@itainnova.es

Website: www.itainnova.es

Instituto Tecnoldgico de Aragon

Maria de Luna, 8. 50018 Zaragoza
el.: 976 010 063

Ignacio Hernandez

e-mail: actis@ita.es

Website: www.ita.es

CASTILLA-LA MANCHA:

Camara Oficial de Comercio e Industria de Toledo
Vivero de empresas de Toledo

Dinamarca, 4. 45005 Toledo

Tel. 925 280 112

Gloria Ortega

e-mail: actis@camaratoledo.com

Website: www.camaratoledo.com

Confederacion de Empresarios de Albacete
Zamora, 40. 02001 Albacete

Tel.: 967 217 300

Evelin R. Molano

e-mail: internacional(@feda.es

Website: www.feda.es y www.adiex.es

Universidad de Castilla-La Mancha

Edif. ITQUIMA - Av. Camilo José Cela s/n
Campus Universitario de Ciudad Real

13071 Ciudad Real

Tel.: 926 295 300 Ext.6268 - Fax: 926 295 242
Gabriela R. Gallicchio Platino

e-mail: gabrielar.gallicchio@uclm.es
Website: otri.uclm.es

ENTIDADES COLABORADORAS

Fundacion FUNDECYT-PCTEX

Avda. de Elvas, s/n. Campus Universitario, Edificio
Parque Cientifico Tecnolégico. 06071 Badajoz

Tel.: 924 014 600

Maria Garcia Rosa

e-mail: actis@fundecyt.es

Website: www.fundecyt.es

LA RIOJA:

Agencia de Desarrollo Econémico de La Rioja
Muro Francisco de la Mata, 13-14. 26071 Logrofio
Tel.: 941232 261

Enrique Esteban

e-mail: ader(deenrioja.com

Website: www.ader.es

Federacion de Empresarios de La Rioja
Hermanos Moroy, 8, 4°. 26001 Logrofio
Tel.: 941 271 271

Sheila Argaiz

e-mail: sheila.internacional@fer.es
Website: www.fer.es

NAVARRA:

Asociacion de la Industria Navarra

Carretera de Pamplona, 1. 31191 Cordovilla
(Pamplona)

Tel.: 948 421134

Laura Garcia

e-mail: lgarcia(@ain.es

Website: www.ain.es/internacional

Universidad de Navarra

Servicio de Gestion de Investigacion.
Avda. Pio XII, 53. 31008 Pamplona
Tel.: 948 176 748

I~aki Urdaci

e-mail: actis(@unav.es

Website: www.unav.es/ict/

CANARIAS:

Instituto Tecnoldgico de Canarias, S.A.

Gobierno de Canarias. Consejeria de
Economia, Hacienda y Seguridad.

Direccion General de promocidn econdmica
Ledny Castillo, 431, 22 pl. Edf. URBIS

35007 Las Palmas de Gran Canaria

Tel. : 928 455 891

M@ Pino Diaz-Casanova

e-mail: eencanarias(@gobiernodecanarias.org
Website: www.gobiernodecanarias.org/hacienda/

Plaza de Sixto Machado, 3. 38009 Santa Cruz
de Tenerife

Tel.: 922 568 900

Lucia Dobarro / Teresa Rodriguez

e-mail: eencanarias(itccanarias.org
Website: www.itccanarias.org

- Enter nse

REuropé

| etwor ' _
iet€ anos de exitos

b

En 2008 la Comisién Europea promovio la
creacion de la Enterprise Europe Network
a partir de dos redes ya existentes, Euro
Info Centres e Innovation Relay Centres.
Esta nueva Red, cofinanciada por el
programa CIP (Competitiveness and
Innovation Framework Programme), se
ha convertido en un instrumento clave
de apoyo a las PYMEs, ayudandolas a
explotaral maximo las oportunidades que
brinda el mercado europeo. Su objetivo
principal es elimpulso de la competitividad
de las empresas europeas a través de la
internacionalizacion, la transferencia de
tecnologia y el acceso a la financiacion.

Aunque la Enterprise Europe Network
esta concebida especialmente para dar
servicio a las pequenas y medianas
empresas, su actividad también incluye
dar servicio a centros tecnolégicos, uni-
versidades y organizaciones en general
de toda Europa.

Desde su lanzamiento, la Enterprise
Europe Network ha expandido sus opera-
ciones fuera de Europa, ampliandoen gran
manera las posibilidades de negocio de
sus clientes. Actualmente, la Red trabaja
en mas de cincuenta paises incluyendo
mercados de América y Asia.

En todos estos paises existen al menos
una organizacion que atiende a las
empresas locales y que esta dispuesta
a ayudarlas a aprovechar las oportuni-
dades de negocio existentes. De gorma
global, la Enterprise Europe Network
agrupa a casi 600 organizaciones,
entre las que se encuentran camaras
de comercio e industria, centros tec-
nolégicos, universidades y agencias
de desarrollo.

Entre los servicios que ofrece actual-
mente la Red, se cuentan los siguien-
tes:

Internacionalizacién. Apoyo en
el desarrollo del negocio en nuevos
mercados.

- Transferencia de tecnologia. La
Red ayuda a las empresas a encontrar
la tecnologia que necesita o bien a
encontrar socios que puedan utilizar
las tecnologias que la empresa han
desarrollado.

- Financiacion y acceso a fondos. A
través de la Red, las empresas pue-
den conocer las vias de financiacion
europea que tienen a su disposicion.
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- Asesoramiento juridico. | os miem-
bros de la Red pueden orientar a
las empresas a través del laberinto
legislativo de la Union Europea que
supone la exportacion de productos
y servicios a otro pais.

- Servicios de informacion. La Red
cuenta con expertos y organizaciones
especializadas en propiedad intelec-
tual, entre otros temas, que pueden
prestar a las empresas un buen
servicio de informacién.

Durante estos siete anos, la Enterprise
Europe Network ha desarrollado su
labor de forma efectiva, poniendo
en contacto empresas de diferentes
paises. En este tiempo, las organiza-
ciones que forman parte de la Red han
puesto su experiencia y contactos al
servicio de las empresas, las cuales se
han podido beneficiar de una gran base
de datos de perfiles empresariales y
tecnolégicos. Desde cosméticos hasta
puertas de seguridad electronicas,
mas de 23.000 perfiles empresa-
riales y 13.000 perfiles tecnolégicos
permiten a las empresas llegar a los
Ultimos desarrollos e innovaciones
de su sector.



Esta amplia base de datos, junto con la
organizacién de eventos y encuentros
empresariales, ha llevado a las empre-
sasy organizaciones que trabajan con la
Red a firmar mas de 8.200 acuerdos de
cooperacion empresarial y tecnoldgica
con otras entidades durante estos Ulti-
mos siete afos. Ademas, mas de 4.600
entidades han entrado a participar en
propuestas de proyectos de [+D con
financiacion de la Comision Europea.

En estos acuerdos, Espana ha tenido un
papel especialmente destacado. Como
muestra, en mas de 700 acuerdos de
cooperacion empresarial y tecnoldgica
han participado entidades espanolas
gracias al trabajo de la Red. Ademas,
también gracias al trabajo de la Red,
mas de 850 entidades espanolas han
participado en una propuesta de pro-
yecto de |+D con financiacion europea.

ACTIS

Cinco regiones espanolas (Aragdn,
Castilla-La Mancha, Extremadura,
Navarra y La Rioja) conforman el
consorcio ACTIS, aportando distintos
puntos de vista y permitiendo com-
partir experiencias y conocimiento,
y ofreciendo un servicio integral en
estas regiones.

Todas las organizaciones que forman
parte de este consorcio habian per-

tenecido anteriormente a la red de
Euro Info Centres Network o a la red
de Centros de Enlace, alcanzando una
alta especializacion en los servicios
dedicados al fomento de la cooperacion
empresarial, tecnolégicay a la partici-
pacion en proyectos de [+D.

La estrecha relacién entre todos los
socios ha favorecido la difusion de
los servicios entre las empresas de
las cinco regiones. Mas de diez mil
personas han asistido a las mas de
trescientas jornadas de difusion que
se han organizado desde 2008, algunos
de ellos con varias ediciones.

Entre ellos, los encuentros de
Importadores Europeos de Alimentacion
y Bebidas de La Rioja organizados por la
Federacion de Empresarios de La Rioja
(FERJ, que ya ha celebrado su segunda
edicion con gran éxito de asistencia.
Este evento se dirige a empresas
productoras del sector agroalimentario
y a empresas importadoras de vino y
alimentacion, cadenas o agentes de
compra para el sector, almacenes
gourmet o supermercados.

Asimismo, es de destacar el gran
numero de encuentros empresaria-
les organizados o coorganizados por
miembros de ACTIS, los cuales han
atraido la participacion de un millar
de participantes de estas regiones con
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el objetivo de encontrarse con socios
potenciales, tanto comerciales como
tecnolégicos. En estos encuentros,
como BIOSPAIN, ANUGA, SMAGUA o
FITUR, los participantes han mantenido
mas de tres mil quinientas reuniones
con otros participantes de fuera de
Espana, estableciendo relaciones a
medio y largo plazo.

La Universidad de Navarra (UNAV),
miembro de la Red en Navarra, una
region particularmente activa en el
sector de la biotecnologia, ha coorgani-
zado durante varios anos un encuentro
empresarial en BIOSPAIN. Este evento
es el mayor encuentro Internacional de
Biotecnologia en Espanay, con casi 700
empresas procedentes de 30 paises
en cada edicion, se ha convertido en
el mayor evento de biotecnologia en
el sur de Europa.

ANUGA, en Alemania, es una de las
ferias alimentarias mas importantes
a nivel mundial, y las Jornadas de
Cooperacién Empresarial, en las que
participan periodicamente empresas
de Castilla-La Manchay Extremadura
apoyadas por otros miembros de la
Red, abordan todas las tematicas
del sector alimentario: produccion,
procesado, logistica y transporte de
alimentos y bebidas, servicios comer-
ciales relacionados con industrias de la
alimentacion, gastronomia, etc.

En las dos pasadas ediciones del
Salon Internacional del Agua y del
Riego (SMAGUAJ, la Confederacion
de Empresarios de Aragon (CREA)
y el Instituto Tecnoldgico de Aragoén
(ITAINNOVA] organizaron un encuentro
de cooperacion empresarialy tecnoldgi-
ca al que también acudieron empresas
de Navarray La Rioja.

En el marco de la Feria Internacional
de Turismo (FITUR), la Cémara de
Comercio de Toledo (CCITOLEDQ)] junto
otros miembros de la Red, ha coorga-
nizado varios encuentros empresaria-
les dirigidos al sector turistico. Este
evento esta promovido desde el Grupo
Sectorial de Turismo, al cual pertenece
la Cédmara de Comercio de Toledo.

Tanto los eventos como los encuentros
empresariales y las misiones comer-
ciales son parte de las actividades de la
Red, entre las que también se cuenta
la publicacion y difusion de perfiles
de cooperacion. En este aspecto, los
diez socios de ACTIS han ayudado a
las empresas de sus regiones en la
publicacién desde 2008 de alrededor
de setecientos perfiles, tanto ofertas
como demandasy busquedas de socios.
De igual manera, los socios de la Red
han difundido entre sus clientes, por

distintos medios, los perfiles publicados
por otros socios. El gran nimero de
perfiles generados (casi 9.000 en 2013,
por ejemplo) permiten a las empresas
beneficiarse de una gran red de con-
tactos y negocios potenciales.

Ademas de estas actividades, en algu-
nos casos, se han puesto en marcha
otras iniciativas para fomentar la
cooperaciony la internacionalizacion de
las empresas. Este es el caso del itine-
rario México+Cerca, puesto en marcha
en 2012 por la Agencia de Desarrollo
Econdémico de La Rioja (ADER) para
facilitar acciones de cooperacion tec-
nolégica entre empresas y entidades
riojanas y contrapartes mexicanas y
se realiza en colaboracion con el nodo
EENMEXICO. Las sucesivas ediciones
de esta iniciativa ya han dado lugar a
varias operaciones de colaboracion
comercial y tecnoldgica y a la pre-
sentacion de proyectos conjuntos a la
convocatoria bilateral Espana-México.

También es importante destacar la
Misién para el Crecimiento celebrada
en Sevilla y Mérida en abril de 2014.
Este evento, liderado por Antonio Tajani,
vicepresidente de la Comision Europea,
y apoyado por la Enterprise Europe
Network, es parte de una serie de misio-
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nes que se han celebrado en diferentes
paises -no solamente europeos- con el
objetivo de promover la colaboracion
entre empresas europeas y aquellas
de fuera de la Unidn que pertenecen a
sectores clave previamente escogidos.

La agroalimentacion, la biomedicinay la
energia, las TICs, el transporte y logisti-
ca, el turismo, o la herencia culturaly el
medio ambiente, entre otros, fueron los
sectores empresariales que se dieron
cita en Andalucia y Extremadura para
favorecer los contactos entre potencia-
les socios comerciales y tecnoldgicos,
dar a conocer nuevos desarrollos, y
facilitar la puesta en marcha de pro-
yectos colaborativos de investigacion,
desarrollo e innovacion.

La Misién, con mas de un millar de
asistentes, incluy la celebracion de una
Conferencia sobre Acceso a Mercados,
Industrializacién y Crecimiento a través
de la |+D+i, asi como la organizacion
de encuentros bilaterales para la
cooperacién empresarial y tecnold-
gica. Este evento fue especialmente
apoyado por los miembros espanoles
de la Enterprise Europe Network, que
ayudaron a que la misién se convirtiera
en un éxito con mas de 2.100 reuniones
bilaterales, un 56% de ellas de caracter
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internacional. EL 80% de las empresas
encuestadas valord su participacion
en la Misién como buena o excelente,
y un 60% de las empresas encontré
grandes posibilidades de cooperacion
con otras organizaciones en un futuro
cercano.

Todas estas actividades, junto con la
eficaz labor del personal de ACTIS,
han llevado a la firma de alrededor de
trescientos acuerdos entre empresas,
siendo mas de la mitad (mas de ciento
setenta) acuerdos de cooperacién
empresarial o tecnoldgica, y el resto
acuerdos para unirse a consorcios con
los que solicitar financiacion europea
para proyectos de |+D.

Canarias

Tradicionalmente las organizaciones
del consorcio ACTIS han colaborado
de forma estrecha con otros socios
de la Red. Un ejemplo tangible de
esta relacion se plasma en la edicién

conjunta de esta revista, que con éste
llega a su Ultimo ndmero, con las dos
organizaciones de la Red en Canarias,
la Direccién General de Promocion
Econdmica (DGPE] de la Consejeria
de Economia, Hacienda y Seguridad
del Gobierno de Canarias, y el Instituto
Tecnolégico de Canarias (ITC). Esta
colaboracién ha ayudado a compartir
experiencias y multiplicar el nimero
de empresas que han recibido infor-
macion sobre los servicios disponibles.

Entre los resultados de los miembros
de Canarias en la Red caben destacar
las cincuenta y dos jornadas de difusion
celebradas con un total de mas de mil
seiscientos asistentes y la organizacion
de veintilin encuentros empresariales
y misiones comerciales en los que han
participado cerca de ciento sesenta
empresas.

Las actividades de la Red también se
han apoyado en una estrecha cola-
boracion con otros socios regionales,

como puede ser la Red regional de
Centros de Innovacion y Desarrollo
Empresarial (Red CIDE), la cartera de
clientes EEN-Canarias y de la red de
socios colaboradores. De esta forma,
se han intensificado las acciones for-
mativas y de consultoria, no sé6lo a los
beneficiarios finales, sino a organismos
de intermediacion que dan apoyo a las
empresas.

Estos eventos y actividades, junto
con la eficaz labor del personal de
la Enterprise Europe Network en
Canarias, han ayudado a conseguir
la firma de treinta y tres acuerdos de
cooperacion (comercial y tecnolégical,
ademas de colaborar a que cincuenta
y Una empresas participen en un pro-
yecto europeo de [+D.

Algunos estos casos de éxito que con-
taron con el apoyo de la red y la partici-
pacion de empresas canarias en el 7PM
son Intraregio, INRES, NanoPhoSolar,
ServoWood y PlantPack.

Jornada Desayuno
“Innovacién, crecimiento e internacionalizacién a
través del 7° PM”

Santa Cruz de Tenerife, 29 Sepliembre 2011
Las Palmas de Gran Canaria, 30 Septiembre 2011

European Commission
Enterprise and Industry

Javier Erro
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Consejero de Industria, Innovacion y Empleo del Gobierno de La Rioja

El consejero de Industria, Innovacién
y Empleo del Gobierno de La Rioja
destaca el papel fundamental que
juega la innovacidn para avanzar en
el cambio de modelo econémico, con-
solidar la recuperacion econémica y
la creacion de empleo.

¢Cuales son sus principales obje-
tivos en materia de innovacion y
qué papel juega
laRed Enterprise
Europe Network?
La innovacion es
uno de los obje-
tivos principa-
les de la politi-
ca economica vy
de la Agenda de
Fortalecimiento
Empresarial del
Gobierno de La
Rioja, que la con-
sidera un instru-
mento fundamen-
tal para mejo-
rar la posicidn
socioecondmica
de la comunidad,
avanzar en el
cambio de modelo
econdémico, con-
solidar la recupe-
racion econémica
y la creacion de
empleo. Asi se
refleja tanto en el
IV Plan de 1+D como en el esfuerzo
presupuestario que estamos reali-
zando, con una inversion en |+D+i
que superara el 5% del presupuesto
total de la Comunidad Auténoma.

EL IV Plan Riojano de [+D incide en
areas muy concretas que tienen como
hilo conductor cinco ideas clave:
maxima prioridad de la formacién
a todos los niveles, importancia de
que la apuesta por la [+D+| genere
negocio y sea rentable, necesidad
de desarrollar las estructuras ade-
cuadas para institucionalizar la +D+l

en las empresas, promocién de la
excelencia investigadora y la trans-
ferencia de conocimientos y acceso
a la financiacion para el desarrollo
de la [+D+l.

En este sentido, la red Red ‘Enterpri-
se Europe Network' tiene un papel
importante porque nos permite
impulsar la participacion y el desa-

rrollo de la |+D+iriojana en el ambito
internacional, con las repercusiones
positivas que ello conlleva para
nuestras empresas e instituciones
por ejemplo, en cuanto al retorno
de fondos.

¢Cual es la proyeccion de La Rioja
en la colaboracion internacional en
proyectos de innovacion?

Cada ano mas significativa. En el
marco de esta red hemos llevado a
cabo numerosos encuentros, jorna-
das informativas, talleres practicos,
que han contado con la participacién

de mas de 700 asistentes y se han
favorecido 16 acuerdos internacio-
nales de tecnologia y 59 propuestas
de +D internacionales.

También hemos promovido varias
misiones e itinerarios tecnoldgicos
internacionales, como Europa mas
cerca, que este ano alcanza su
quinta edicién, Méjico mas cerca,
que pusimos en
marcha en 2012
o el reciente
Chile mas cerca,
programado por
primera vez este
ano.

¢Qué trascen-
dencia ha tenido
la Red a nivel
regional?

Todos estos pro-
yectos asi como
la labor de ase-
soramiento per-
sonalizada vy la
asistencia que
prestamos duran-
te todas las fases
del proyecto, han
favorecido el cre-
cimiento de los
resultados de la
participacion rio-
jana en el VIl Pro-
grama Marco, el
programa europeo de financiacion
de la innovacidn. Concretamente, se
han aprobado 124 actividades, 31 de
ellas coordinadas por socios riojanos,
que han supuesto una financiacion
de 2534 millones de euros. En el
anterior Programa Marco 2000-2006,
La Rioja consiguio un retorno total
de 2,18 millones de euros, lo que
supone multiplicar esta cifra por
11,57. Nuestro objetivo es seguir
fomentando la participacion riojanay
consolidando estas cifras en el nuevo
programa de financiacién europeo el
Horizon 2020.
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Ignacio Baleztena
Delegado del Gobierno de Navarra en Bruselas

El objetivo de su trabajo es ser el nexo de
unién entre la Unién Europea vy la sociedad
navarra. Su labor estd centrada en cuatro
areas: realizar un seguimiento de las politi-
casy programas comunitarios, posicionar a
los agentes publicosy privados navarros en
elentorno europeo, apoyar la participacion
en proyectosy colaboraren la blisqueda de
socios de otras regiones europeas a través
de los contactos de la Delegacion y de la
participacion en las redes europeas, como
la Enterprise Europe Network.

¢En qué beneficia al tejido empresa-
rial navarro tener un representante en
Bruselas?

En la Delegacion trabajamos para ser una
herramienta que aporte valor anadido al
sector privado. Hemos establecido una
estrecha colaboracion con organizaciones
que agrupan a empresas para canalizar
el contacto directo con tejido empresarial.
Mantenemos reuniones habituales con
clisteres y asociaciones empresariales
para presentar los servicios de la Delega-
cion, conocer mas a fondo sus actividades
y establecer vias de colaboracion. Gracias
a estos contactos nos llegan peticiones
de empresas; consultas a las que damos
respuesta y visitas que atendemos aqui
en Bruselas.

Nuestro objetivo es no dejar escapar ningu-
na oportunidad de financiacion que resulte
de interés para nuestra region. Ademas, el
hecho de estar ubicado en Bruselas nos
otorga capacidad de anticipacién de la
informacion y de influencia en el proceso
de toma de decisiones de la UE.

¢Puedes hablar de lainternacionalizacion
de pymesyde tu papel enladelegacion?.
La participacion en proyectos europeosy la
cooperacion con empresas de otros paises
son formas de impulsar la competitividad
y el desarrollo en las pymes. Para bene-
ficiarse de esas iniciativas las empresas
pueden favorecerse del asesoramiento e
informacion que ofrecemos en la Delega-
cion, los apoyos que presta el Gobierno de
Navarra -entre los que destacan las ayudas
para redactar propuestas de proyectos

europeos- o los servicios del Enterprise
Europe Network, por mencionar algunos.

¢Esimportante parala CE internaciona-
lizar a sus pymes?

Las prioridades para estos proximos anos
se enmarcan dentro de la Estrategia Europa
2020, que es la estrategia de crecimiento de
la UE. Su objetivo no es solo superar la crisis
econdmica sino establecer las condiciones
necesarias para conseqguir un crecimiento
inteligente, sostenible e integrador. Este
crecimiento se pretende conseguir a través
de inversiones mas eficaces en educacion,
investigacion e innovacion, el respeto al
medio ambiente y la creacion de empleo
y la reduccion de las tasas de pobreza.

En este nuevo contexto, las politicas de
apoyo a las empresas son una prioridad
para la Union Europea. Como ocurre en
Navarra, el tejido industrial europeo esta
formado mayormente por pymes. Asi las
pequenasy medianas empresas son claves
para la recuperacion econémica.

Entuopinion, ;crees que el tejido empre-
sarialnavarronecesitahacer mas esfuer-
2o en su internacionalizacién?

Creo que Navarra destaca por tener
empresas y pymes con una gran vocacion
internacional, ya sea internacionalizacion a
través de la exportacion o de participacion en
iniciativas europeas. Las exportaciones de
las empresas navarras han aumentado en
2014y contamos con un balance comercial
positivo. Respecto a la participacion en
proyectos europeos, las pymes tienen que
tener una estrategia claray una capacidad
adquirida a través de, por ejemplo, su
involucracion en proyectos de innovacion
con otros socios regionales o nacionales.
Obtener fondos europeos conlleva mucho
trabajo previo y dedicacién, aunque el
resultado final siempre es beneficioso para
la competitividad de las empresas.

¢Crees importante el papel de la red
en este proceso? ; Recomendaria a una
empresanavarra la utilizacion de los ser-
vicios de laEnterprise Europe Network?
La Enterprise Europe Network es una

herramienta muy Util de la Comision Euro-
pea para las pymes y las empresas porque
les apoya en tres areas esenciales para el
desarrollo de sus negocios: internaciona-
lizacion, obtencién de nuevas tecnologiasy
acceso afinanciacion europea. Lasvisitasy
las asesorias personalizadas que expertos
de la red realizan a las empresas para
fomentar la transferencia tecnoldgica y
participacion en iniciativas europeas son
acciones de las que las empresas se pueden
beneficiar enormemente. La red también
realiza una importante labor de divulgacion
e informacién sobre las convocatorias de
programas europeos. Por ejemplo, el
pasado mes de diciembre organizaron un
interesante taller sobre cémo elaborar
propuestas para Instrumento PYME del
programa Horizonte 2020. Ademas, todos
estos servicios se ofrecen de manera
gratuita a las empresas y pymes.

¢Cual crees que puede ser el papel de
la red en la nueva estrategia europea
H2020?

El papel de la red Enterprise Europe
Network va a ser mas relevante que en
periodos anteriores y va ofrecer nuevos
servicios a las pymesy empresas europeas.
La Comision Europea sigue apostando por
eltrabajo de dinamizacion del tejido empre-
sarial que realiza la EEN. Recientemente
se han otorgado los nuevos contratos de
los nodos regionales de red para el periodo
2015-2020. En Navarra estos servicios los
van a seguir ofreciendo AIN y la Universidad
de Navarra.

Ademas, la Comision ha confiado en la
experiencia de los miembros de la red
para ofrecer nuevos servicios en este
periodo. Es el caso del servicio KAM (Key
Account Manager] que guiara a todos los
beneficiarios del Instrumento PYME en el
proceso de seleccidn de un coach experto.
Este coach les ayudara en la correcta pre-
paracion del proyecto para fase 2. Creo que
este servicio va a beneficiar enormemente
a las empresas con potencial innovador
que quieren dar un salto cuantitativo y
cualitativo, y por supuesto, que dan el paso
hacia la internacionalizacion.

Salvador Domingo

Director del Instituto Tecnologico de Aragon (ITAINNOVA)

¢£Como valora estos aiios iniciales de
implantacion de la Enterprise Europe
Network?

Estos anos se han consolidado las acti-
vidades de una red que nace de otras
dos redes financiadas por la Comision
Europea y que habfan reunido una gran
experiencia previa. En base a la experien-
cia recogida durante estos anos la red ha
sabido ofrecer un conjunto de servicios de
alto interés para las pymes. Para noso-
tros, concretamente, esta consolidacion
permite afrontar el futuro de la misma,
en el proximo periodo 2015-2020, con
mayores garantias de éxito y de servicio.

¢En qué beneficia una red de apoyo a
las pymes europeas?

Una red de estas caracteristicas es un
gran facilitador de servicios a nivel europeo
e internacional. La red esta dotada de un
conjunto de herramientas que permitena
las empresas entraren contacto con otras
empresas a nivel internacional, cooperar

en proyectos de investigacion e innovacion,
establecer relaciones comerciales en otros
paises o regiones, facilitar informacion en
relacién a los instrumentos de financia-
cion europeos o el acompanamiento de
la pyme a otros mercados. Todos estos
servicios de alto valor anadido suponen
una gran ayuda para las pymes europeas
y en especial para la pyme aragonesa.

¢0ué ha significado Enterprise Europe
Network para Aragon? ;Y para sus
miembros?

La Enterprise Europe Network ha signifi-
cado para Aragon un paso hacia lamejora
de lainnovaciony la competitividad de las
empresas, ya que este instrumento es el
mismo que el que existe en Alemaniaoen
cualquier otro pais de la Union Europea.
Proporciona la misma informacion, los
mMIsMOoS apoyos Y servicios que cualquier
otro nodo de la red en Europa, y ademas,
bebe directamente de la informacion
proporcionada por la Comisién Europea.

Fernando Callizo Olivan

Presidente de la Confederacion de Empresarios de Aragon (CREA)

¢Como valora estos afios iniciales de
implantacion de la Enterprise Europe
Network?

El balance es positivo porque supone un
apoyo Utily eficaz para las empresasy, de
forma especial, para las pymes. Reline
a entidades y profesionales con amplia
experiencia, No en vano, aunque es cierto
que esta red se crea en 2008, conviene
remarcar que es heredera de dos redes
europeas anteriores: Euro Info Centres
e Innovation Relay Centres. Por tanto,
atesora un bagaje europeo importante y
los organismos que engloba tienen una
amplia trayectoria en el asesoramiento a
las empresas.

¢Enquébeneficiaunaredde apoyoalas
pymes europeas?

Trabajar con esta red permite alas empre-
sas de los paises miembros aprovecharel
enorme potencial que representan 6.000

especialistas en mas de 95 paises y pro-
yectar su actividad empresarial mas allé de
sus fronteras, con la internacionalizacion,
lainnovaciony la cooperacion empresarial
como referente. Este es un valor enorme,
aun mas si cabe en momentos de baja
demanda nacional como son los vividos en
los anos de existencia de la red en Espanay
Aragon. Si,ademas, cuenta con la garantia
de la Comision Europea representa una
ayuda muy relevante.

£0ué ha significado Enterprise Europe
Network para Aragon? ;Y para sus
miembros?

En Aragén, el trabajo desarrollado por
el ITAINNOVA y CREA en el marco de la
Enterprise Europe Network ha permitido
a cientos de empresarios ponerse en
contacto para concluir acuerdos, estar
puntualmente informados de las Ultimas
novedades sobre las politicas europeas y
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Todo esto ha permitido que muchas
empresas aragonesas se hayan podido
beneficiar de los servicios de la red y
tener la oportunidad de encontrar nuevas
oportunidades de negocio .

Para CREA e ITAINNOVA ha significado
una gran oportunidad para colaborar
con muchas empresas aragonesas, a las
cuales se les han proporcionado servicios
y oportunidades que de otra forma hubiera
sido muy complicado de proveer. Elgrado
de compromiso por parte del nodo de
Aragon ha sido tal que la coordinacion de
todos los nodos de la red en Espana se ha
estado realizando desde Aragén, desde el
propio ITAINNOVA.

participar en las principales ferias inter-
nacionales.

Durante estos anos, los dos socios de la
red en Aragon (ITAINNOVA y CREA) han
seguido una buena linea de trabajo y, en
el proximo periodo 2015-2020, desde la
CREA aspiramos a contribuira consolidar
la fortaleza de la red, potenciar la partici-
pacién de empresas en programas como
Horizonte 2020y estrechar las relaciones
con los nuevos paises miembros. Si el
presente ha sido satisfactorio, el futuro
promete serlo aun mas.
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La Enterprise Europe Network
en Castilla La Mancha vista
por sus empresarios

Tres empresarios castellano man-
chegos han dado su opinidn sobre
su conocimiento acerca de la Red
Enterprise Europe Network y la labor
que viene desarrollando desde su
creacion en 2008.

LLos entrevistados han sido D. Miguel
Tapiador, Presidente de la Asociacion
de Importadores y Exportadores de
Albacete y gerente de POLGRI, S.A.,
empresa que participa en el Con-
sorcio SPAIN  NATURAL FOOD S.L.,
D3 Encarnacion Burgueio Jerez,
Directora de Desarrollo y proyectos
de MENTOR IMPULSA, consultora
sanitaria y socio-sanitaria y D. Antonio
Saez Castillo, Director Gerente de
VILLARRUS S.L., empresa que desa-
rrolla su actividad en el sector de la
ingenieria y la construccion.

Don Miguel Tapiador comenta que
desde 2008 han trabajado de la mano
con la Red, sobre todo participando en
encuentros con distribuidores y com-
pradores en ferias como SIAL, ANUGA
y ALIMENTARIA. D. Miguel anade que
“lo principal y mas importante, dada
la situacion del tejido empresarial de
nuestra region, han sido los eventos
de formacion de todo tipo, tanto técnica
como de mercado y pais, con expertos
y en donde han conocido de primera
mano los servicios y el alcance de la
Red".

D2 Encarnacién Burgueiio indica que
ellos tuvieron conocimiento de la Red
Enterprise Europe Network a través
de la difusién del evento “Misién para
el Crecimiento en Espana por la CClI
Toledo, contando con su apoyo técnico
para el registro y participaron en el
Encuentro empresarial organizado
en Sevilla 2014 donde consiguieron
establecer contactos comerciales
con otras empresas de su sector.
D@ Encarnacién anade que también
participaron en los talleres sobre el

Horizonte 2020y el Instrumento Pyme
impartidos por la Camara de Comercio
de Toledo. “El Horizonte 2020 es un

.

;

objetivo para Mentor Impulsa y saben
de la importancia de la red EEN para
este cometido”.

D. Antonio Saez Castillo, confiesa
que por su caracter emprendedor,
desarrollé una solucién en linea con
la eficiencia energética y el uso sos-
tenible de los recursos. La OTRI de
la UCLM le brind¢ asistencia durante
la obtencion de la patente del desa-
rrollo tecnoldgico y en los procesos
de transferencia internacional de su
tecnologia. Como parte de su estra-
tegia de internacionalizacidn, Villarrus
SL ha estado presente también en la
Mision para el Crecimiento en Espana,
organizada por la Red.

Al hablar sobre los beneficios que
estas empresas han obtenido de la
Enterprise Europe Network, los tres
empresarios coinciden en que es larga
la lista de beneficios obtenidos, cuando
han tenido alguna consulta puntual y
técnica de normativa o dudas que les
hayan podido surgir, la Red ha res-
pondido a sus necesidades en forma

concisa e inmediata. No obstante, a D.
Miguel le gustaria resaltar principal-
mente la formacién de sus técnicos
y la participacion en eventos inter-
nacionales, y el conocer organismos
similares a FEDA que los pueden ase-
sorar para trabajar en paises europeos
y no europeos. D. Antonio menciona
que como resultado de la Misién para
el Crecimiento en Espana, varias
empresas contactadas han mostrado
interés por la tecnologia, con quienes
mantiene actualmente conversaciones
para posibles licencias de las patentes
y que actualmente continda con la
busqueda de la internacionalizacion de
su tecnologia mediante acuerdos de
cooperacion tecnoldgica con empresas
del sector de la iluminacion a través
de la Enterprise Europe Network. Por
su lado, D@. Encarnacién hace hincapié
en lainformacion que esta Red ofrece
acerca del programa Horizonte 2020,

feda

Antonio Sae

que permite obtener una perspectiva
mas detallada de su reto, como ya ha
mencionado. Mentor Impulsa utilizara
los servicios de la red, por los impe-
rativos del instrumento PYME. Confia
en que la Red le facilitara el acceso a
este tipo de propuestas.

Antonio Verde Cordero
Director Gerente de FUNDECYT-PCTEX

La Fundacion FUNDECYT - Parque
Cientifico y Tecnologico de Extre-
madura forma parte de la Enterprise
Europe Network, actuando como nodo
de la Red en la regién gracias a su
contacto directo y permanente con el
tejido productivo regional. El director
gerente de esta fundacion ligada al
sector publico extremeno, Antonio
Verde Cordero, es el responsable de
uno de los principales organismos
que vertebran el Sistema Extremeno
de Ciencia y Tecnologia, y considera
la Enterprise Europe Network una
pieza clave para que las PYMEs de
Extremadura puedan aprovechar las |
oportunidades que brinda el escenario
europeo y sus programas de |+D+.

¢Cualesel papel de FUNDECYT-PCTEX
en Extremadura?

FUNDECYT-PCTEX es el resultado de la
fusion, en enero de 2013, de la Fundacion
para el Desarrollo de la Cienciay la Tecno-
logfa (FUNDECYT) y la Fundacién Parque
Cientifico y Tecnolégico de Extremadura
(PCTEXx). Gracias a esta unién de fuerzas
ahora somos una entidad mas fuerte, con
la mision de crear el espacioy los servicios
necesarios para facilitar el intercambio de
conocimiento, ciencia y tecnologia para el
desarrollo socio-econdmico de Extrema-
dura, convirtiéndose en una entidad clave
en la region para vertebrar el sistema de
ciencia, tecnologia, investigacion e inno-
vacion extremeno.

Como socio de la Enterprise Europe
Network ; Qué valoracion hace delaRed
y de suimpacto en la region?

Sin duda, la Enterprise Europe Network
ha supuesto para las empresas de la
region una gran oportunidad para conocer
nuevos mercados y vias de negocio; una
forma efectiva de acercar a nuestro tejido
productivo la oferta y demanda europea,
quizas antes alejada de regiones como
la nuestra, que siguen siendo objetivo
prioritario para la UE. De la misma forma,
la empresa extremena cuenta gracias a
la Red con una herramienta para dar a

=
e,
-

conocer sus productos y servicios en un
escenario internacional. Sinceramente,
creo que en Extremadura se esta sacando
partido de la Enterprise Europe Network.

Uno de los aspectos a destacar de la
Enterprise Europe Network es el marco
de cooperacion entre los stakeholders
regionales y el entorno empresarial,
¢ha potenciado la Red un intercambio
real y efectivo?

Existen servicios de la Red que, ya por el
simple hecho de pertenecer a ella, propi-
cian este intercambio, y la empresa extre-
mena es consciente de ello. La publicacién
a nivel europeo y de los paises asociados
a la Red de los perfiles comerciales vy
tecnolégicos de las empresas extremerias
interesadas en internacionalizarse, ya
ofrece acceso a un elevado ndmero de
potenciales socios/clientes. Y si hablamos
de los agentes clave de innovacion, mas alla
del @mbito empresarial, las ferias y eventos
internacionales organizados en elmarco de
la red generan las conexiones necesarias
para la consecucion de acuerdos entre
los principales actores involucrados en la
innovacién. En nuestra tierra tuvimos un
gran ejemplo de todo esto el pasado mes
de abril con la celebracion, al amparo
de la Enterprise Europe Network, de la
Mision para el Crecimiento en Espana,
donde mas de 500 empresas procedentes
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de mas de 20 paises se reunieron
junto a responsables politicos y los
principales agentes generadores de
conocimiento, dando lugar a mas de
1.600 reuniones bilaterales de trabajo.
Esto si es intercambio real y efectivo.

Como principal responsable del
organismo socio de la Enterprise
Europe Network en Extremadura,
£como ve el futuro de la Red?
Recientemente, nos han comunicado
desde la Comision Europea nuestra
continuidad como miembro de la
Enterprise Europe Network en el
proximo periodo 2014-2020. EL hecho
. de poder continuar ofreciendo estos
servicios de granvalor para las empre-
sas extremenas, ya es para nosotros una
garantia. Ahora, queremos ofrecer mas,
y exprimir las posibilidades que ofrece al
tejido productivo el programa Horizonte
2020. Esa es, para mi, una de las claves
del futuro de la Red.

FUNDECYT-PCTEX proporcionaasisten-
cia técnicaal Gobierno de Extremadura
en varios proyectos relacionados con
la 1+D+i, siendo ademas éste patrono
de la Fundacion, ;Qué vision tiene la
Administracion regional del papel de la
Enterprise Europe Network en el apoyo
y asesoramiento a PYMEs?

El Gobierno de Extremadura estd muy
implicado en la Enterprise Europe Network,
y es parte importante de su compromiso
con la internacionalizacion del tejido
productivo regional. De hecho, la citada
Mision para el Crecimiento contd con
todo el apoyo de la Administracién. Las
direcciones generales de Accién Exterior
y de Comercio e Inversiones presentaron
elencuentro en acto oficial, y lo calificaron,
literalmente, como “el mayor encuentro
en materia de internalizacion empresarial
que se ha desarrollado en Extremadura”.
El sGobierno extremenio es plenamente
consciente de la utilidad de esta organi-
zacion, y ha sabido sacar partido a la Red
para mostrar sus ventajas competitivas
como destino de inversion.
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Dos millones de euros destinados

a pymes canarias registradas en la
Enterprise Europe Network

El pasado 11 de julio de 2014 se hizo
publica la convocatoria para optar
a las subvenciones a proyectos de
inversion de pequenas y medianas
empresas en Canarias para el ano
2014, que repartieron 2.000.000,0 €
entre las PYMES que cumplian los
requisitos exigidos, entre ellos, estar
registradas en la Enterprise Europe
Network.

Siguiendo la directriz de la Unién Euro-
pea que aboga por crear un entorno
favorable para el desarrollo de inicia-
tivas empresariales y para fomentar la
actividad productiva, prestando espe-
cial atencion a las pequenas empresas
y microempresasy a la promocion del
espiritu emprendedor, tanto la mejora
de la competitividad como el desarrollo
del tejido productivo han aconsejado
priorizar los sectores con mayor
efecto dinamizador y de creacién de
empleo que impliquen el uso de las
nuevas tecnologias, la integracién
en la sociedad de la informacién, y

el objetivo de proteccion del medio
ambiente.

Los proyectos de inversion subven-
cionables debian tener como finalidad
el aumento de la productividad y de
la competitividad de las pequenas y
medianas empresas solicitantes en los
términos indicados en el parrafo ante-
rior, por lo que se consideraron tres
tipos de proyectos subvencionables:

A) Creacion de una empresa,

B) Mejora de la productividad y
competitividad de una empresa ya
existente, y

C) Apoyo a la innovacion en los
ambitos tecnolégico, organizativoy
de gestion empresarial, que quedaria
englobado en una de las dos siguientes
opciones:

1. Realizacién de proyectos de desa-
rrollo tecnolégico aplicado.

2. Apoyo a la implantacién, certifica-

cién tecnolodgica y certificacion.

Para el caso de los proyectos pre-
sentados de acuerdo con el tipo A,
las empresas de nueva creacion
debian generar empleo, y para el
resto de los proyectos [tipos By CJ,
las empresas debian contar con al
menos un empleado.

Cada empresa ha podido solicitar un
maximo de dos proyectos subven-
cionables, limite que se establecid a
fin de ofrecer un mayor nimero de
posibilidades para todas las PYMES
interesadas en concursar.

Si bien aun falta por ser publicada la
relacion definitiva de beneficiarios,
un total de ciento treinta y siete (137)
proyectos han resultado beneficiarios
de las subvenciones en esta exitosa
convocatoria.

Del total de proyectos que han recibido
la subvencidn, cuarenta y cuatro (44)
se engloban en el tipo A, sesenta y
cuatro (649 en el tipo B y veintinueve
(29) enel C.

La Enterprise Europe Network,
encuadrada en el Programa para la
Competitividad de las Empresasy las
PYMEs (COSME) 2014-2020, es un
importante instrumento para apoyar
la competitividad y el crecimiento de
las PYMEs.

Asimismo, la Red es parte de una
estructura disefada por la Comision
Europea para fomentar el crecimien-
to, el empleoy la
competitividad en
el mercado Unico,

A partir del 1 de enero de 2015,
las empresas tendran acceso a los
siguientes servicios:

1. Actividades de apoyo, informacion
y asesoria

El objetivo primordial de la red es
proveer servicios de valor anadido que
ayuden a incrementar la capacidad
de innovacion y competitividad de las
PYMEs europeas. En este sentido, los
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cooperacion con otras entidades y
empresas. El apoyo cubre el proceso
completo: desde la identificacion de
oportunidades adecuadas hasta el
apoyo en la negociacién y en la firma
del acuerdo.

3. Actividades de recogida de infor-

macion de las PYMEs.

La Red es un canal clave de comuni-

cacion de las PYMEs con la Comision
Europea. En este
sentido, seguira
recogiendo infor-

apoyando a las macion sobre las
PYMEs europeas. politicas, legisla-
cion y acciones

La satisfaccion
mostrada por
las empresas vy
los buenos resul-
tados obtenidos
han ayudado a
asegurar la con-
tinuidad de la
Enterprise Euro-
pe Network hasta
el 2020. En los
préximos anos,
la Red seguira

dirigiéndose de

Europe
Network:

europeas, com-
plementando
el papel de las
organizaciones
empresariales
en este contexto.

4.Actividades
especificas de
apoyo a la inno-
vacion.

Este nuevo servi-

cio de asesoria en

| temas de gestion

forma prioritaria de la innovacién

a las PYMEs, sin

discriminacion

por su sector, tamafo o situacion
en el ciclo de vida. Los servicios
generales de la red, como pueden
ser los servicios de informacion, se
pondran a disposicién de todas las
empresas.

Aunque las PYMEs son el primer
objetivo, otros organismos y enti-
dades (tales como clusters, asocia-
ciones, empresas publicas, univer-
sidades, centros de investigacion,
etc.) también pueden beneficiarse
de nuestros servicios.

socios de la Red ofrecerdn consejo,
apoyo e informacién sobre programas,
politicas y legislacion que sean rele-
vantes para dichas empresas.

2. Actividades transfronterizas para
el fomento de la cooperacion empre-
sarial, la transferencia tecnologica
y la innovacion.

Estos servicios conforman el nicleo
de la Enterprise Europe Network.
El objetivo es ayudar a las empre-
sas (principalmente a las PYMEs)
a establecer acuerdos exitosos de

para PYMEs con

un alto potencial
de innovacidn y/o internacionalizacion,
tienen el objetivo de mejorar la capa-
cidad de innovacién de las PYMEs con
ambicion y potencial de crecimiento.
Para ello, se prevén dos tipos de ser-
vicios, que se explican méas adelante.

5. Promocion de los servicios de la
redy actividades de comunicacion.
Los servicios de la red y los
resultados de sus acciones seran
difundidos por los miembros de la
red usando las actividades promo-
cionales a su alcance.
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Convocatorias abiertas del Programa Horizonte 2020 de la Comision Europea
Todas las convocatorias estan disponibles en:
http://ec.europa.eu/research/participants/portal/desktop/en/opportunities/h2020/

Programa Retos de la Sociedad
Referencia Prioridad Fecha Limite

health and care- SINGLE STAGE

Health Co-ordination activities
Blue Growth: Unlocking The Potential Of Seas And Oceans

Blue Growth: Unlocking The Potential Of Seas And Oceans

Sustainable Food Security, Primera fase

Mobility For Growth 2014-2015

Mobility For Growth 2014-2015

Mobility For Growth 2014-2015

Green Vehicles 2015

Waste: A resource to , reuse and recover raw material:

Growing a Low Carbon Resource Efficient Economy with a sustainable
supply of raw materials

Call for new forms of innovation
Call for new form of innovation
Reflective societies: cultural heritage and European identities

Overcoming the Crisis: New |deas, Strategies and Governance Structures
for Europe
Call for Digital Security; Cybersec acy and Trust

Call For Making Science Educ areers Attractive For Young
People

Call For Integrating Society In Science And Innovation

Programa Ciencia Excelente

Referencia Prioridad Fecha Limite

Call for FET-Open - novel ideas for radically new technologies
Call for FET-Open - novel ideas for radically new technologies challenges

Programa Liderazgo Industrial
Referencia Prioridad Fecha Limite
Call for Cluster facilities projects for new industrial chains

Capitalizing the full potential of online collaboration
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Instrumento PYME

El programa Horizonte 2020 cuen-
ta con un instrumento especifico
pensado para aquellas PYMEs que
tengan una idea de negocio innova-
dora con capacidad real de ponerla
en marchay potencial para mover
un volumen de mercado notable a
nivel internacional. Su presupuesto
es de unos 3.000 millones de euros
en el periodo de ejecucién de Hori-
zonte 2020 (2014-2020).

El Instrumento PYME esta dirigido
a pequenas y medianas empre-
sas altamente innovadoras que
muestran una fuerte ambicion
por crecer e internacionalizarse,
independientemente de si son o
no de alta tecnologia.

Este nuevo instrumento de la Unidn
Europea tiene como objetivo llenar
las lagunas de las PYMEs en la
financiacion de la innovacién de
alto riesgo proxima al mercado y
pretende dar un fuerte impulso a la
innovacion radical. En otras pala-
bras, esta disefado para ayudar a
dar ‘el salto’ a aquellas empresas
que, teniendo un producto innova-
dor y mercado amplio para colo-
carlo, necesiten el Ultimo empujon.
Aunque esta dirigido a empresas
que trabajan en cualquier campo
de actividad, se articula a través de
areas tematicas, con una convoca-
toria independiente para cada una
y con presupuesto propio. Algunas
tienen un caracter amplio, como
las TIC, y otras mas restringido,
como el drea de salud. Las PYMEs
pueden decidir la mejor manera
de organizar su proyecto y con
quién colaborar, incluso a través
de la subcontratacién de tareas si
carecen de capacidades internas.

Elinstrumento se dirige sélo a las
PYMEs, bien en solitario, bien con

otros agentes [si no son PYMEs,
deberdan ser subcontratados). Ade-
mas, solo se admiten empresas
con animo de lucro.

La Comision Europea es consciente
de que la definicion del tipo de
PYME objeto de este programa
puede resultar ambigua, no obs-
tante, deben respetarse algunas
ideas clave: es fundamental que
exista potencial para experimentar
un crecimiento fuerte y capacidad
de lanzar un proyecto muy innova-
dor que cambie el mercado al que
se dirige el proyecto. Ademas, la
misma empresa deberia ser capaz
de ejecutar dicho proyecto.

Como minimo, tiene que haber
una clara dimensién europea (para
diferenciarlo de los instrumentos
nacionales), por lo que el mensaje
de la Comisién Europea es claro:
el proyecto tiene que ‘atacar’, al
menos, el mercado europeo.

Tres fases de solicitud

Elinstrumento PYME se articula en
tres fases separadas y un servicio
de asesoriay acompanamiento para
los beneficiarios:

FASE 1. Analisis de viabilidad

Se presta apoyo principalmente
para realizar un estudio para esta-
blecer la viabilidad tecnoldgica y
econdmica de una idea innovadora
que sea rompedora en el sector
o mercado al que va dirigida. Se
contemplan actividades tales como
el analisis de riesgos, estudio de
mercado, la participacion de los
usuarios, la gestién de la pro-
piedad intelectual, el desarrollo
de la estrategia de innovacidn, la
busqueda de socios y/o el estudio
de la viabilidad de concepto, que

deben desarrollarse en un plazo
maximo de 6 meses. Para ello, la
Comision Europea ofrecerd una
financiacion de 50.000 euros por
proyecto. La convocatoria esta per-
manentemente abierta con fechas
de corte y evaluacion trimestrales.

Al finalizar esta fase la PYME debe
tener listo un plan de negocios
estratégico sobre el que plantear
un proyecto de innovacién que le
permita llevar su idea al mercado.

FASE 2. Proyecto de innovacion
Se presta apoyo a proyectos de
innovacion de las PYMEs con alto
potencial para el crecimiento vy
el aumento de la competitividad,
basados en un plan de negocio
estratégico. La PYME debe desarro-
llar actividades de innovacidn tales
como el desarrollo de prototipos,
ensayos, demostracidn, diseno, pla-
nificacion y desarrollo del escalado
industrial, actualizacion modelo de
negocio, etc.

Las actividades deben desarrollar-
se en un plazo orientativo de entre
12 y 24 meses. No es obligatorio
haber participado en la fase 1 para
solicitar la fase 2. En este caso, la
financiacion de la Comisién Euro-
pea se otorga al 70% y va desde
500.000 euros hasta 2,5 millones
de euros. La convocatoria esta per-
manentemente abierta con fechas
de corte y evaluacion trimestrales.

Al finalizar esta fase la PYME debe
tener listo un plan de negocios
‘investor ready’ que le sirva para
poner en marcha su producto, pro-
ceso 0 servicio y buscar inversores.

FASE 3. Comercializacion
En esta Ultima fase, los proyectos
que se hayan ejecutado con éxito
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en la fase 2 recibiran el apoyo de
la Comisién Europea para poner su
producto, proceso o servicio innova-
dor en el mercado. Este apoyo, que
no cuenta con aportacién financiera
directa, se centra en acciones de
‘networking’, formacién, orientacion
(‘coaching’), informacidn, etc. Estos
proyectos recibirédn una etiqueta de
calidad de la CE.

Los proyectos aprobados podran
beneficiarse durante la fase 1 vy
la fase 2 del asesoramiento y el
acompanamiento ofrecidos por la
Enterprise Europe Network. Dicho
asesoramiento, accesible a través de
los miembros de la red, sera reali-
zado por un “coach” especializado.
Este “coach” serd seleccionado en
una base de datos de la CE en base
a su experiencia empresarial y a sus
competencias.

A lo largo de estas tres fases, la
Enterprise Europe Network com-
plementara esta asesoria con sus
servicios de apoyo a la innovacion
y a la internacionalizacion. Estos
servicios incluyen, por ejemplo,
apoyo en la internacionalizacién de
la PYME.

Cada empresa so6lo puede tener
un proyecto en ejecucién en el Ins-
trumento PYME. Por ejemplo, una
empresa que opte a la fase 1 no
podréa concurrir a otra fase hasta que
no haya sido rechazada oficialmente.
Esto puede afectar especialmente a
aquellas empresas que tienen dudas
sobre si la madurez de su idea esta
ya suficientemente cerca de la fase 2
como para optar directamente a ella.

El hecho de no haber minimos regio-
nales, junto a que el presupuesto es

reducido, hace que la competitividad
en estas convocatorias sea maxima.
La PYME debe autoevaluarse y ver
si el nivel de lo que puede ofrecer
esta a la altura.

Resultados de la primera ronda

La primera convocatoria de la fase 1
del Instrumento PYME recibi6 hasta
mediados de junio -primera fecha de
corte- un total de 2.666 propuestas,
cifras que reflejan la buena acogida
del programa por parte de pequenas
y medianas empresas.

En total, y tras el primer corte, se
han preseleccionado 155 proyectos
procedentes de 21 paises. Espana
encabeza el ranking con 39 proyectos
aprobados, frente a los 26 del Reino
Unido, los 20 de ltalia, los 11 de Ale-
mania, 10 de Irlanday 9 de Francia.
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La Union Europea apoya a los emprendedores y empresarios con un

amplio rango de programas, ofreciendo préstamos, avales, capital

riesgo,... Estos instrumentos financieros estan gestionados por

intermediarios financieros tales como bancos, fondos de capital
riesgo y otras instituciones financieras.

Esta pagina le permitira buscar apoyo financiero apoyado por la Union
Europea. Para acceder a la financiacion disponible, seleccione su

pais y podra localizar bancos o fondos de capital riesgo que ofrecen
financiacion.

http://access2eufinance.ec.europa.eu
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